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USPESAN SAJAM PRIVREDE

U Subotici je od 6. do 9. juna odrzan VI Medunarodni i
regionalni sajam privrede, na kojem je iz 8 zemalja ucestvo-
valo 238 izlagaca.

Gradonacelnik Subotice, Sasa Vucinic¢ je prilikom otva-
ranja sajma istakao cilj, da Subotica postane sajamski grad
i cilj investitora, a te ciljeve i putem sajma grad Zzeli ostvari-
ti. Gradonacelnik se zahvalio predstavnicima partnerskih i
drugih gradova, koji su svojim prisustvom dali snaznu pod-
r$ku Subotici u postizanju zacrtanih ciljeva. On je istakao,
da uz podrsku lokalne samouprave i Pokrajinskog sekreta-
rijata za privredu, kao i Regionalne privredne komore sajam
treba da postane steciste privrednika regije.

Foto: Subotica.info

Sasa Vucinié, gradonacelnik Subotice pozdravlja goste

Ljerka Alajbeg, generalna konzulica Republike Hrvatske
u Subotici je istakla, da je za Hrvatsku vazan sajam u Subo-
tici, ne samo zbog toga, §to stvara mogucnost jo$ intenziv-
nije saradnje Hrvatske i Srbije, ve¢ i zbog znacajne hrvat-
ske manjinske zajednice, koja treba da bude kopca izmedu
dve zemlje i dve privrede. Dusko Karagic, $ef ekonomske
kancelarije Ambasade Madarske u Beogradu je govorio o
podrsci drzave preduze¢ima, koja Zele nastupiti na sajmo-
vima u inostranstvu. Mala i srednja preduzeca su upravo
taj krug, koji u svojim namerama za izlazak na inostrana
trzista prvenstveno se okrece susednim zemljama i pogra-
ni¢nim regijama. Kako je istakao, sajam u Subotici je sve
kvalitetniji, pa nije ni cudo $to pored firmi, koje se direktno
pojavljuju na sajmu, mnoga preduzeca su indirektno takode
medu izlagacima, koji su Zeljni novih poslovnih kontakata
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i uspeha. Ejal Naor, zamenik Sefa misije Izraela u Beogradu
je govorio o ulozi ambasadorskog tima, koji je formiran od
strane Nacionalne asocijacije za lokalni privredni razvoj, i
koji zeli da promovise mogucnosti Subotice u prihvatanju
stranih ulaganja. Kako je istakao: Subotica je sredina vred-
na paznje, posto je i prema ocenama prestiznog lista Fajnen-
$el Tajmsa svrstana na 10. mesto na spisku povoljnih desti-
nacija za strane investicije.

Sajam je zvani¢no otvorio Milo§ Bugarin, predsednik
Privredne komore Srbije. Kao je rekao, slogan sajma: Od
njive do trpeze obuhvata poljoprivredu, proizvodnju hrane
i njenu distribuciju, a posto je prosle godine Vojvodina dala
38% ukupnog izvoza Srbije, to dokazuje, de poljoprivreda i
proizvodnja hrane u Vojvodini ima velike potencijale, koje
treba znalacki iskoristiti.

A da sajam privrede u Subotici sve vise dobija na znaca-
ju, dokazuje, da je otvaranju sajma prisustvovao veliki broj
visokih funkcionera, izmedu ostalog Igor Jovovi¢, ambasa-
dor Crne Gore u Beogradu, kao i gradonacelnici i delegacije
iz Osijeka, Bijelog Polja, Kiskunhalasa i Erda. Medu zvani-
cama bili su prisutni i predstavnici regionalnih privrednih
komora Virovitice, Bjelovara, Pozege, Banja Luke, Nisa, Va-
lieva i Zrenjanina.

Organizatori ni ove godine nisu napla¢ivali ulaz na Sa-
jam, a mnoga preduzeca su organizovala i nagradne igre
za svoje kupce odnosno one, koji su obisli njihov $tand u
Sportskoj hali. Izlagaci su u ogromnoj vecini bili zadovoljni
i posetom i brojem poslovnih kontakata za 4 sajamska dana.

Nagradeni izlagaci sajma privrede



SARDINIJA NA SAJMU

TourService s.r.l. sa Sardinije ove godine je prvi put uce-
stvovao na medunarodnom sajmu u Subotici, ali ovo nje-
govo prisustvo imace povoljan uticaj na buducu saradnju
sa Suboticom. Barem o tome svedoce razgovori i susreti
Dulija Melisa, predsednika ove d.o.o. sa sedi$tem u Elmasu
kraj Kljarija.
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Dulio Melis na sajmu u Subotici

- Iz naseg d.o.0-a na sajmu su pored mene prisutni Balaz
Varga, potpredsednik, Imre Juhas savetnik i Peter Juhas,
predstavnik firme u Madarskoj. TourService je firma u me-
$ovitom vlasni$tvu, a nasa osnovna delatnost jeste usluge
i posredni$tvo. Posto Sardinija, ovo ostrvo sa 1,7 miliona
stanovnika ima veca ovla§¢enja od drugih italijanskih re-
giona, i ja sam vodio brojne pregovore u lokalnoj samou-
pravi odnosno na sajmu. Na osnovu tih razgovora smem
tvrditi, da smo otkrili mnoge zajednicke interese, $to ¢e
omogucditi saradnju u privredii u turizmu. Kao predsednik
TourService-a imam naj$ira ovlasé¢enja od Gofredo Depoa,
predsednika Skupstine Kaljarija, Panfranka Laja, direk-
tora CPE - Evropskog Leonardovog stru¢nog plana, kao i
od Valtera Piscede, gradonacelnika Elmasa. Elmas je prak-
ti¢no predgrade Kaljarija, gde se nalazi najve¢i aerodrom
regije i viSe od 300 preduzeca. Ukoliko nasi kasniji napori
budu urodili plodom, mozde ¢emo razgovarati i o uspo-
stavljanju odnosa na nivou partnerskih gradova. U Suboti-
cu sam do$ao, odnosno smo dosli sa ciljem, da upoznamo
stvarnu situaciju u Srbiji, ovdasnje okolnosti i moguénosti.
Iznenadilo me je gostoprimstvo, kojim smo docekani,i na-
ravno sam prezadovoljan time, kao i temeljitost i pouzda-
nost nasih razgovora, $to stvara povoljnu osnovu za dalju
saradnju. U tome moze imati vaznu ulogu organizacija pod
nazivom Intecral Sardegna, koja okuplja oko 70 preduzeca
i oko 25.000 porodica. To je interesna organizacija zapo-
slenih u tim preduze¢ima, koja u oblasti turizma, kulture,
sporta, drus$tvenih i rekreativnih aktivnosti omogucava
svojim ¢lanovima mnoge popuste u kori$¢enju raznih uslu-
ga.

- Nasa je filozofija: prvo uspostaviti prijateljske odnose,
a posle mozemo razgovarati o poslu. Mogu re¢i, da u Subo-
tici, u preduzecu ,,Suboticke pijace” i u lokalnoj samoupra-
vi nasli smo prave prijatelje, i ubeden sam, da uspostavljeni
kontakti sigurno ¢e imati svoj nastavak.

U TIPPNETU ZADOVOLJNI

Tippnet d.o.0. iz Subotice postoji ve¢ 15 godina, i sad je prvi
put udestvovao na sajmu privrede u Subotici. Sa postignutim
rezultatima su veoma zadovoljni, posto je mozda upravo njihov
$tand bio najposeceniji. Prvenstveno su ih trazili mladi, a u na-
gradnoj igri, koju su iskoristili i za ispitivanje trzista, ucestvovalo
je blizu 500 posetilaca. Izmedu ostalog i o tome govori Zofia
Miskolci Vereb, vlasnik Tippneta.

- Sa nastupom smo veoma za-
dovoljni, s tim, da obrada dobijenih
podataka duZe traje, ali se na njih
svakako mozemo osloniti prilikom
odredivanja pravaca nase buduce de-
| latnosti. Prvi put smo udestvovali na
sajmu, a dosli smo s ciljem, da prika-
zemo nasu delatnost, i zapravo nismo
mogli ni zamisliti, kako e biti na saj-
mu. Pripremali smo se ozbiljno, zeleli
smo puno toga posti¢i, a mislim da
smo u tome i uspeli. Predstavili smo
kompjuterske igre nove generacije, nagradna igra je takode pri-
vladila puno posetilaca, oni, koji su na sajmu potpisali ugovor o
kori$¢enju nasih usluga dobili su poklone, a naravno prikazali
smo i laptopove iz nase bogate ponude.

- Sajam smo Zeleli iskoristiti za promociju usluge 5G, posto
to predstavlja novost, jo$ se nedovoljno zna za nju, iako je ve¢
godinu dana nudimo potencijalnim korisnicima. To je kod nas
novost na trzistu, zasad se nalazi jedino u nasoj ponudi ova $iro-
kopojasna bezi¢na internet veza, koja se umnogome razlikuje od
obi¢nih bezi¢nih resenja. To je sasvim nova tehnologija, koju smo
dosad koristili samo za sopstvene potrebe, krajnjim korisnicima
nismo nudili to resenje. Uz izuzetno niske cene postizu se velike
brzine, i ako neko potpise dvogodisnji ugovor sa nama o kori-
$¢enju te usluge, zainteresovanim korisnicima potrebnu opremu
obezbedujemo besplatno. Tu uslugu podjednako mogu koristiti
fizicka lica, mala ali i velika preduzeca, kojima je izuzetno vazna
brzina skidanja ili slanja podataka. Narocito je pogodno za me-
sta, gde se koristi video nadzor sa vi$e kamera, i umnogome je
veca brzina, takva, kakvu ni ADSL ne moze nuditi. Kod velikih
kompanija to se koristi kao sekundarni, sigurnosni link.

- Posto zelimo biti prisutni u celoj Vojvodini kao internet
provajderi, neprekidno $irimo svoju tehnicku bazu i prodajnu
mrezu. Uslugu 5G nudimo u tim naseljima, selima, u kojima ne
postoji ni ADSL, ni kablovski internet. Trudimo se, da u ove po-
slove u svim mestima uklju¢imo lokalne firme, ne Zelimo niti ih
potisnuti, niti izostaviti iz ovog posla, ali se trudimo da pronade-
mo takvu konstrukciju, da svi nadu svoju ra¢unicu, da svi budu
zadovoljni, jer jedino na taj na¢in mozemo stvoriti osnove za na$
dalji stabilan razvoj.

INTERCOM DOBITNIK PRVE
NAGRADE

Na VI Medunarodnom i regionalnom sajmu privrede
i ovom prilikom su dodeljene sajamske nagrade. Prvu na-
gradu za Najlepsi stand dobio je INTERCOM. Dve ravno-
pravne druge nagrade dobili su: Rotary Klub Subotica
i Merino Trend d.o.o. Dve ravnopravne trece nagrade
dodeljene su Tippnet d.o.o. i Tehnoserv d.o.o.

Troclana komisija za dodelu sajamskih priznanja
TourService s.r.l-u sa Sardinije dodelila je posebnu na-
gradu.
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20 GODINA U SLUZBI
KUPACA

Valerija Gergelj, vlasnica i direktorica INTERCOM-a je s
velikom rados¢u primila I nagradu VI Medunarodnog i re-
gionalnog sajma privrede, koja je dodeljena za najlepsi stand,
posto je tu nagradu shvatila i kao posebno priznanje firmi za
njeno 20-to godi$nje postojanje.

Valrija Gergej ispred standa Intercoma

- Intercom je u ono vreme osnovan za prodaju alata i ma-
$ina Stihl, i po tome smo bili poznati dosta dugo vreme. Oz-
biljan rad u proteklih 20 godina je doneo svoje plodove: da-
nas ljudi ve¢ traze i znaju Intercom, pa smo bili misljenja, da
tu istrajnu 20-to godi$nju paznju i stalnost kupaca moramo
zahvaliti i na taj nacin, $§to ¢emo biti prisutni na VI Medu-
narodnom i regionalnom sajmu privrede i §to ¢emo pokaza-
ti, Sta sve nudimo nasim kupcima. Sada imamo kompletno
zaokruZen asortiman, posto pored alata prodajemo i HTZ
opremu, kao i kancelarijski materijal. Dakle, 20. godisnjica
osnivanja INTERCOM-a je bio glavni razlog naseg uc¢es¢a na
sajmu, posto sam mislila, da ¢e ove godine na svim znacaj-
nijim manifestacijama u Subotici i u Vojvodini - ako postoji
i najmanja mogucnost — firma biti prisutna u nekom vidu.
Time dalje afirmi$emo preduzece, a i nasi zaposleni, sarad-
nici imaju mogu¢nost da se pojave pred velikim auditoriju-
mom.

- Intercom je osnovano 1992. godine za uvoz kosilica,
ali ubrzo smo uvideli, da su potrebne i druge male masine,
pa smo postepeno prosirivali na§ asortiman, pa danas nasi
kupci mogu pronaci skoro celokupan asortiman proizvoda
CastelGardena. I to ne samo kod nas, ve¢ i kod trghovackih
kuéa s kojima saradujemo. Trenutno ovoj mrezi pripada vise
od 120 firmi, a posto neke imaju viSe radnji, na ¢itavom pros-
toru Srbije imamo veoma razgranatu mrezu partnera. Na-
ravno za to je potrebna i servisna mreza. Trenutno u mrezi
servisera imamo oko 30 saradnika za popravke u garancij-
skom i vangarancijskom roku.

- Medu nasim partnerima puno je porodi¢nih preduzeda.
Nakon ovoliko godina smelo tvrdim, da u svim delovima Sr-
bije imamo prijatelje, na koje uvek mozemo racunati, koji su
spremni pomo¢i u uvodenju, promociji, afirmaciji bilo kak-
vih novih proizvoda, novih masina, na koje mozemo racu-
nati u svakom trenutku - i to ne samo na poslovnom planu.

To nam je i cilj sa prisustvom na VI Medunarodnom i re-
gionalnom sajmu privrede: Zelimo prikazati, da nasa firma
zeli opsluZiti $to je moguce veéi krug potrosaca, zbog toga
stalno obnavljamo asortiman, jer sve je vise takvih firmi, koji
razmislja na slede¢i nacin: ako ve¢ masine, uredaje kupuje
kod nas, onda ¢e kod nas nabaviti i kvalitetnu HTZ opremu
za svoje zaposlene, ali i kancelarijski materijal, koji im je ne-
ophodan za poslovanje.

| ROTARY KLUB NA SAJMU
PRIVREDE

O Rotary klubovim uglavnom ¢ujemo, kada orga-
nizuju ili u¢estvuju u nekim humanitarnim akcijama,
i kod nas jo$ nije uobicajeno, da organizovano nastu-
pe na sajmu privrede. O tome govorimo sa Stevanom
Lebovic¢em, direktorom predstavnistva Grand Motors
d.o.0-a u Subotici:

- Privrednici, ¢lanovi Ro-
tary kluba od pocetka uces-
tvuju na sajmu privrede u
Subotici, ali do sada smo na-
stupali pojedinacno, svako
je predstavljao svoju firmu,
a samim svojim prisustvom
smo izrazavali i podrsku
ovoj sajamskoj manifestaciji.
Dakle, mi smo svakako bili
prisutni, pa se poveo razgo-
vor, za$to to ne bismo mogli
uciniti zajedno, u duhu rotarijanstva, da iskazemo
nase stvarno zajednistvo, i da imam lepsi, privlacniji
$tand. Na nasem $tandu bilo je Zivo, bilo puno poseta,
razgovora, druzenja, i upravo zbog toga smo izradili
jedan potpuno otvoreni §tand, bez izgradenih separea,
ko god je dosao konkretno kod nekog privrednika, to
je bilo, kao da je doao u goste svih nas.

- Nasa je ocena, da je ovaj zajednicki nastup pod
okriljem Rotary kluba bio mnogo efikasniji, plodonos-
niji, nego da smo samostalno nastupili, posto je bilo
prilika za brojne razgovore, a iz tih razgovora prois-
teklo je puno ideja, $to potvrduje ispravnost ideje o
zajednickom nastupu na ovom sajmu. To je bila dobra
prilika i za promociju ideje rotarijanstva. Mnogi jo$
nisu ¢uli, ili su imali samo povrsne informacije o ro-
tarijanstvu, pa su dodli, da pitaju, $ta je zapravo rotari-
janstvo, $ta mi to radimo, kakvu korist imamo od toga,
i na osnovu svih tih razgovora nasa zajednicka ocena
je, da je apsolutno vredelo do¢i i ucestvovati na sajmu
privrede na ovaj nac¢in i u ovom obliku. Ova ideja se
pokazala ispravnom, tako da nije sporno: Rotary Klub
¢e biti prisutan na sajmu i sledece godine, s tim, da ro-
tarijanski poziv biti upuc¢en ne samo nasim ¢lanovima
- privrednicima iz Subotice, ve¢ i iz regiona.
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SUNCE HLADI SLADOLED

Na ulazu u Sportsku halu na Radijalcu za vreme VI Meduna-
rodnog i regionalnog sajma privrede u Subotici stajala su kolica
za prodaju sladoleda. Rekli bi - nita neobi¢no, bilo je toplo, kada
se sladoled trazi, bilo je puno posetilaca, pa prodaja sladoleda za
nekoga predstavlja dobar biznis. A zapravo, sladoled je bio vise
dekoracija, bitna su bila pokretna kolica za prodaju sladoleda, koja
pokre¢u akumulatori, a sladoled hladi - Sunceva energija. O tome
govori Josip Grabarevi¢, jedan od autora te patentirane ideje.

- Pre dve godine moj brat, Robert i ja smo osmislili ova kolica,
koja su vi$e reSenja u jednom. Naime, to je elektri¢na tricigla, koja
pomocu akumulatora moze da prede i preko 30 kilometara, ali to
u gradskim uslovima nije ni toliko bitno, ve¢ da se prodavci sla-
doleda $to vise priblize kupcu. Trebalo je obezbediti i takvo hla-
denje, koje zadovoljava sve higijensko-sanitarne standarde, dakle
u sluaju sladoleda temperatura u rashladnoj vitrini mora da bude
minus 16-18 stepeni. Ima ugradeni sistem za vodosnabdevanje i
rezervoar za necistu vodu - dakle potpuno pokretna, bez potrebe
da se prikljuci na bilo kakvu infrastrukturu. Jedino akumulatore
treba puniti - $to zavisi i od predenih kilometara i od temperatu-
re. Tricikla je opremljena i svim potrebnim svetlima, senzorskom
slavinom za vodu, pa ¢ak ima i ugraden radio aparat.

- Ovo je prototip, koji sluzi za prodaju sladoleda, a u glavi ve¢
imamo vi$e ideja, uz manje dimenzije za prodaju raznih toplih i
hladnih proizvoda, od kuvanog kukuruza do nekih jela - prema
potrebama potencijalnih korisnik. Interesantno je re¢i, da firma,
koja ¢e se baviti proizvodnjom ovih kolica tek je u fazi osnivanja,
ali ve¢ imamo obradeno trziSte i mogu vam reci, da su se za ova
kolica interesovali ljudi ¢ak i iz Albanije, koji su hteli odmah ku-
piti ovaj prototip - koji inace nije za prodaju. Dobili smo ¢ak i po-
nude od nekih pija¢nih uprava u Srbiji, koje su takode zaintereso-
vane za nabavku ovakvih kolica, koja ce se najverovatnije naciiu
mnogim turistickim mestima u savremenijim varijantama, jer na
slede¢im kolicima bice postavljeni solarni kolektori, koji ¢e imati
masu od svega 2 kilograma naspram ovih, koji teze 12 kilograma.

- Nadamo se da ¢e ova kolica pokazati svoju pravu vrednost,
jer ra¢unice su pokazale, da uz normalnu prodaju sladoleda dnev-
no oko 300-400 kugli i uobi¢ajenu marzu, kolica ¢e se isplatiti za
jednu sezonu. Ugradena je najsavremenija oprema i uredaji, ima
razli¢ite naponske nivoe, pa ako treba, onda ¢ak se moze priklju-
¢iti i fiskalna kasa. Sama izrada je kao da je industrijska, sve je na
svom mestu i prema izgledu niko ne bi rekao, da je taj proizvod
izraden u nekoj maloj radionici.

DVE FIRME - JEDNA PORODICA

Porodica Strudl, Derd i Nora ranije su u okviru jedne firme imali
dve: Merino Trend i Eco Sub, ali kasnije iz prakti¢nih razloga doslo je
do razdvajanja i stvaranja dva posebna drustva sa ograni¢enom odgo-
vornoscu, ali bra¢ni par i dalje zajedno brine o funkcionisanju firmi, a
bilo je sasvim prirodno, da oba drustva budu prisutna na sajmu privre-
de. Derda Strudla smo zamolili da sumira sajamske impresije.

Nora i Perd Strudl

- Mi smo ve¢ pre sajma vodili jednu reklamnu kampanju, da ¢e se
na$i proizvodi na¢i na VI Medunarodnom i regionalnom sajmu, dakle
nismo promovisali samo nase firme, ve¢ i sajam, i ¢ini mi se, da sve to
nije bilo uzaludno. Dobili smo veoma povoljne povratne informacije,
mnogi su nas potrazili na sajmu od onih, koji su videli nase reklame.
Eco Sub d.o.o0. prodaje proizvode, koji su sve traZeniji, jer bez savreme-
nih prozora i vrata nemoguce je zamisliti vecu energetsku efikasnost,
u$tedu u energentima. Racunice pokazuju, da dobri prozori i dobra
vrata, kao i odgovarajuca toplotna izolacija objekta obezbeduje ustede
u grejanju od 30-40%, a posto su energenti sve skuplji i skuplji, dakle
grejanje je sve skuplje, uopste nije svejedno, koliko se moze ustedeti
samo kod te jedne stavke. Merino Trend d.o.0. svojim kupcima je po-
nudio namestaj od skandinavske jelovine, koja polako izlazi sa trzista,
pa ih Zelimo §to pre prodati, kako bi smo se mogli okrenuti drugim
delatnostima. Zadnje Cetiri godine naime prvenstveno se bavimo odr-
zZavanjem prezentacija odnosno direktnom prodajom.

-Cesto ¢ujemo, da je zbog ekonomske krize smanjena kupovna
mo¢, i da je zbog toga oteZan plasman roba. To nije bas tako, posto sve
je jaci jedan sloj kupaca, koji zagovara princip: bolje je imati manje,
ali da to bude kvalitetnije. Taj pristup je sve rasprostranjeniji u svetu,
i zbog toga direktni marketing ili direktna prodaja sve vise jaca, raste.
To znadi, da ne ocekujemo, da kupci dodu nama na noge, bas obrnuto:
mi idemo pred kupce, a to je teze, ali i efikasnije. I $to je vazno: ne
treba mesati sistem MLM-a i direktni marketing. Kod nas se ne radi o
uspostavljanju i gradenju neke mreze, posto mi ne nagovaramo ljude
da kupe od nas nesto, $to bi kasnije preprodavali - ako je moguce - sve
ve¢em broju ljudi. Mi se direktno obra¢amo kupcima.

- U vezi krize imam jedno svoje videnje i misljenje: ljudi sami ge-
neri$u krizu u svojim glavama, i ponekad imam osecaj, da je u slu¢aju
krize dim mnogo veéi od vatre. I jo§ nesto: bez obzira na krizu, ljudi
¢e obezbediti pare za ono $to im je potrebno. Neka to bude paklica-dve
cigarete dnevno, neko ne moze zamisliti vikend bez jedne dobre tere-
venke i za to ¢e uvek imati para, a opet treci $tedi samo da bi godisnje
barem jednom oti$ao na more. Naravno, postoje i druge grupe, koje
pare troe na zdravlje, drugi zadovoljavaju svoje estetske potrebe, itd.
I ono, §to zele sebi priustiti, za to e uvek imati novca. Dakle, ¢esto
stvari ne zavise od novca. I jo§ nesto: kriza ¢e primorati ljude, da $tede
gde god mogu, ali da to ne ide na ustrb kvaliteta njihovog Zivljenja.

o



OTISAO U PENZIJU NAS SAVETNIK ZA ZASTITU BILJA

Savetnik ,,Informatora” JKP ,Suboticke pijace”, dr An-
drija Pei¢ agronom, kada je predao materijal za majski broj
novina, zamolio je uredivacki kolegij lista, da dozvoli njegov
»odlazak u penziju”, posto je ve¢ napunio i 75. godinu, a pi-
sanje ¢lanaka o zastiti bilja za njega predstavlja opterecenje i
preveliku odgovornost. Redakcija je teska srca, ali je mora-
la prihvatiti molbu ¢ika Andrije, kako smo ga oslovljavali i
uodi zakljucenja ovog broja uprili¢ila je jedan skroman pri-
jem kako bi se zahvalila na dosadasnjem trudu ovog vrsnog
stru¢njaka.

Dr Andrija Pei¢, agronom, ro-
den je u Bikovu, u Novom Sadu
diplomirao, magistarski rad je
odbranio u Zemunu, a doktorsku
disertaciju takode u Novom Sadu.
U zasluzenu penziju je oti$ao 1995.
godine iz Hemijske Industrije
»Zorka”, ali nije prestao sa radom
ni nakon toga, svojim predlozima,
savetima, upozorenjima i bukvalno
je pomogao proizvodac¢ima bilja u
lecenju bolesti, prevazilazenju problema u ratarskoj proiz-
vodnji.

Na molbu Redakcijskog odbora ,,Informatora” prihvatio
se obaveze, da za svaki broj lista pripremi ¢lanak o aktuelnim
pitanjima proizvodnje i zastite bilja, o novitetima na trzistu
zatitnih sredstava, o agrotehnickim merama, proizvodnji
voca, dakle o svemu, §to moze interesovati proizvodace i po-
ljoprivrednike na ovim prostorima. U ,Informatoru” prvi
takav ¢lanak je objavljen 26. jula 2002. godine pod naslovom
»Krastavac u postrnoj setvi” u kojem je detaljno opisao, uz
kakve agrotehnicke mere i pomocu kojih zastitnih sredstava
se mozZe obezbediti odgovarajudi prinos i ekonomicna proi-
zvodnja. Bilo je to ta¢no pre 10 godina.

- Proizvodadi, ali i prodavci na nasim pijacama uvek su
rado ¢itali ¢lanke ,,Informatora® o proizvodnji i o zastiti bilja,
koji su bili dovoljno stru¢ni, a ipak razumljivi za $irok krug
¢italaca, pa odlazak u penziju dr Andije Pei¢a predstavlja
osetljiv gubitak za redakciju. Naravno, prihvatili smo argu-
mente dr Peica, ali se nadamo, da se saradnja nece prekinuti,
i da u slucaju potrebe mozemo racunati na stru¢nu pomo¢
¢ika Andrije - rekao je Maca$ Fodor, direktor komercijalnog i
finansijskog sektora JKP ,,Suboticke pijace”, kada je dr Andri-
ji Pei¢u urucio Zahvalnicu za dugogodi$nju saradnju.
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Dr Andrija Pei¢ se zahvalio na priznanju i toplim redi-
ma, rekavsi, da je ranije - odlazeci na razne konferencije s
lako¢om stizao do najnovijih saznanja iz oblasti zastite bilja,
opisu novih sredstava, upoznavaju¢i mehanizme njihovog
delovanyja, ali sada vise to i zbog svojih godina ne moze ¢initi,
pa je izmedu ostalog i zbog toga zatrazio svoje ,,penzionisa-
nje“. Kako je rekao:

Zahvalni za desedogodisnju saradnju

- Danas su sve izraZenije promene, a ubuduée samo ¢e
ojacati pravac, koji je usmeren integralnoj proizvodnji i pro-
izvodnji zdrave hrane. Sa $to je moguce manje hemikalija,
uz primenu odgovarajucih agrotehnickih mera i udruzeni sa
predatorima $tetocina treba se izboriti za vece prinose i pro-
izvodnju zdrave hrane. Saveti u toj oblasti zahtevaju stalno
pracenje najsavremenijih trendova u literaturi, u promenama
primene sredstava za zastitu bilja, a sve to zahteva svakod-
nevniangazman, a to je opterecenje i za mene predstavlja tak-
ve obaveze, koje vise dugoro¢no ne smem prihvatiti. I pro-
izvodaci imaju sve ve¢u odgovornost, jer bezbednost hrane
sve vi$e dobija na znacaju, u mnogim zemljama proizvodac
samo onda moze prodavati svoju robu, ako se kod njega nala-
zi dnevnik prskanja, iz kojeg se vidi, dali je ispo$tovao karen-
cu pojedinih sredstava - §to sam inace stalno naglasavao u
svojim ¢lancima o zastiti bilja. Skoro uvek je bilo upozorenja,
da uinteresu zastite potrosaca i o¢uvanja prirode proizvodaci
bilja koriste samo uputstvom oznacene doze, i da obavezno
postuju karencu, kako taj proizvod ne bi sadrzavao rezidue
hemikalija, koje su §tetne po zdravlje.

Vladimira Nazora 8, Subotica
Tel: 024/521-100




B vicoteka TN

Drze se slon i slonica za surlu. Upita slonica svog slona:
- Dragi, da li ti mene stvarno volis il’ me samo vuces za nos?

%

Plove muz i Zena u camcu na moru. Odjednom Zena kaze:
- Znas $ta, prvih pola sata ja se suncam, a ti veslas, drugih pola sata ti
veslas, a ja se sunéam!

%

Pita profesor ucenika, a on ama bas nista ne zna. Ljutito profesor
umesto jedinice u dnevnik upise ,Majmun®. Primeti to ulenik, pa kaZe
profi:

- Profesore, vidim da ste se potpisali, a meni niste dali ocenu...

%

Dosli baka i Bekam kod Svetog Petra, i prvo baka kaZe:

- Ja sam se puno molila i nisam bila gresna, mislim da zasluzujem raj.
- Uredu, moZes uci. A ti, Bekame? - upita Sveti Petar.

- Ja? Ma nista, samo sam dosao po loptu!

%

Svestenik u crkvi zavrsava nedeljnu misu:

- Sledece nedelje, tema moje besede Ce biti greh laganja, i u vezi toga,
molim da svi do sledece nedelje procitate 17-tu glavu Jevandelja po
Marku, kako biste lakse shvatili sustinu moje besede.

Dode i sledeéa nedelja, svestenik na pocetku mise pita prisutne:

- Da li ste svi procitali 17-tu glavu Jevandelja po Marku?

- Jesmoooo! - povikase svi.

- Odli¢no, jer Jevandelje po Marku ima samo 16 glava. E sada, oitaj-
mo molitvu za laZove...

%

- Koja se vrsta ljudi razmnoZava bez seksa?
- Penzioneri!

%

Skidaju se momak i devojka posle Zurke. Momak je upita:
- A koliko imas godina?
- Trinaest!
- Trinaest?! More, m’rs napolje!
- ljao-jao-jao, $to smo sujeverni!
%
Zaposlio se mladi¢ putem veze kao kustos u muzeju, ali nista nije
znao, pa poceo da izmislja:
- Dragi posetioci, ovo vam je lobanja od cara Lazara.
Jedan od posetilaca upita:
- A ova manja?
Na to ée mladic:
- Isto njegova, ali kad je bio mali.
X%
Tip ulazi u kafanu i narucuje pivo.
- Izvolite gospodine, to Ce biti 1 dinar - ljubazno ce barmen.
- Jedan dinar?! - iznenadeno Ce Covek. Zatim pogleda u jelovnik i pita:
- A koliko bi kostala Karadordeva snicla?
- Dva dinara.
- Dva dinara?! A hoces li mi rei gde je viasnik ove kafane?
Barmen pogleda ka stepenicama koje vode na drugi sprat i procedi:
- Gore, sa mojom Zenom.
- A Sta radi gore sa tvojom Zenom? - zacudeno ée ovaj.
- Isto $to i ja ovde sa njegovom kafanom...

HOROSKOP ZA JULI
RAK

Iz horoskopa mozemo saznati, kakve sposobnosti i ozbiljan talenat nam je podarila sud-
bina. Vredi istrazivati u sebi one oblasti, u kojima mozemo postici vrhunske rezultate.
Otkrijmo na3e skrivene vrednosti!
Dragi RAKovi! Za osobe rodene u znaku Raka, najkarakteristicnija su duboka osecanja, posto je tvoja
Kljucna rec: osetljivost. Ta brizna ljubav, koju isijavas budi osecaje vracanja kuci. Nisi samo osetljiva
osoba, ve¢ volis i porodicu, i u mnogim oblastima saosecajna. Na tebe se uvek moZe racunati. No
debelo gresi ko misli, da si ti 0soba koju je lako iskoristiti.
OVAN: Ovog meseca slobodno moze$ biti ambiciozniji! Jedino $to se moZe desiti: da ¢e$ utabati put
drugih, pomoci ¢e$ im, a na kraju za to neceS dobiti nikakvu nagradu. Ako primetis, da ne mozes izici
na kraj sa svojim problemima, ostavi u stranu svoju sumnjicavost i potrazi pomoc od drugih. | vazno
je ostati strpljiv, jer inace moguce su ne samo materijalne, ve¢ i moralne Stete. Pre nego 3to kaze$
bilo $ta, broji u sebi do 10 (bolje do 100).
BIK: Juli je pogodan mesec za to, da radi postizanja svojih ciljeva ucini$ dobro promisljene korake.
Bice bolje, ako smelo izades pred druge, a ne pokusavas afirmisati se iz pozadine. Ideje, planovi e
ti se ostvariti ako se hrabro prihvati$ organizacionih i upravljackih poslova. Tvoja istrajnost i Zilavost
uz ponos i dostojanstvo omogucice postizanje velikih rezultata. Samo nemoyj biti sebican/na, jer ¢eS
se razoarati.
BLIZANCI: Nemoj nabacivati ideje i pruzati pomoc onima, koji te samo iskoridcavaju. 0d prijatelja
ne treba Zaliti nikakvu pomo¢, podr3ku, ali kolega, koji trazi tvoje drustvo, samo kad mu/joj nesto
treba, ta osoba nije pravi prijatel. Inace, pronasla/pronasao si pravog sebe. Pun/a si energije, a sna-
ga, koju osecas, privlaci ljude kao magnet. Priljubi se uz voljenu osobu.
RAK: Planete igraju veliku ulogu u tvojoj svakodnevici. Mogu te snazno nagnuti, da se skoncentrises
na posao, pa e se stvari sretno odvijatii materijalno ¢e$ dobro proci. U porodicnom Zivotu pocetkom
meseca moguce su tenzije, mozda upravo zbog toga, $to puno radis. Ovog meseca pokusaj pronaci
ravnotezu, jer voljena osoba moze osecati, da ne obracas dovoljno paznje na nju. Ako jo$ uvek trazis
pravu osobu, krajem meseca mozda ¢es je naci.
LAV: Ovaj mesecili ovo leto eventualno mozZe oznaciti pocetak nekog sopstvenog biznisa. U svakom
slucaju ve¢ mesecima osecas potrebu za promenama, pa ne odolevaj vise! Sredinom meseca u kudi,
u porodici, u ljubavnom Zivotu ¢eka te novi polet i nova energija. Pojavljuju se stare ideje, obrisi
prasinu sa njih i uz manje izmene uspesno ceS ih primeniti u sadasnjosti. Dobices pisani dokument,
vest, koja Ce dati polet tvojim poslovima.
DEVICA: Povoljan period, da sa privatnim ili poslovnim partner/k/om ostvaris neke posebne plano-
ve. Sto se ideja cini ludom, sve je vise izgleda, da i bude ostvarena. Prakticna primena zavisi od toga,
imas Ii prijatelje, koji razmisljaju na slican nacin. Planete su ti od pomodi bilo u ucenju, bilo u vezi
poslova sainostranstvom, $to moze biti putovanje, posao van zemlje, odnosno mozda ce poslodavac
biti stranac.
VAGA: Istrajnost ti nije bas medu vrlinama, pa samo oprezno sa obecanjima, da kolege ne bi ponele
lo3 glas o tebi. U drugoj polovini meseca moguce su neugodnosti zbog propusta drugih i rovarenja
onih, koji ti zavide. Hodaj otvorenih ociju! Najzad ima$ priliku da oZivi$ svoj ljubavni Zivot. Samo se
Cuvaj, da ti na kraju ne pretekne svo to dobro. jer ko sedi na dve stolice, moZe pasti izmedu njih.
SKORPIJA: Moguce su promene u tvom Zivotu. MoZda ¢es uspeti popraviti ono, $to se pokvarilo
medu vama. A ako zapocinjes novu vezu, sve ¢eS dobro izvagati, jer oprez ¢e prevagnuti nad emo-
cijama. Na poslu kreativnost i prilagodljivost nosi te napred, i tamo si u stanju upravljati ljudskim
odnosima. Samo krajem meseca su moguce tenzije, kada ¢e biti sklon/a na krajnosti i crno-belo
razmidljanje.
STRELAC: Prihvatio si se previSe posla i zadataka, a ne mozes se sustici. Ali: uskoro stize leto i sve e
se promeniti. U tom pravcu prve korake ve¢ mora3 uciniti na planu nauke o svesti. Pocni time, Sto ¢e$
rutinski obaviti zadatke i odvojice$ vremena za odmor. Sredinom meseca u izgledu je interesantan
susret. Ne budi lenj/a, porazgovaraj s osobom, koja ti je davno zapala za oko.
JARAC: Ponekad stvaras haos oko sebe, a narotito na planu materijalne sigurnosti. Nekako sve je
neuhvatljivo, nerazumljivo i tajanstveno. Ipak, nemoj se uplasiti, nije to nista strasno. Pitaj samo
jednog Vodoliju kako se to radi! Juli je pravi period za stavis tacku na jednu oduZenu raspravu, ras-
isti svoj stav ili u ovoj osetljivoj stvari zauzmi se za svoju istinu. Pokusaj meditaciju i problem ¢e
biti reden.
VODOLIJA: Dolazi jedan opusteniji period. Nemoj se truditi, da se osiguras po svaku cenu, jer ¢e$
sebi prouzrokovati samo gubitke. Pokusaj se opustiti i traZi veze sa drugim ljudima. Razgovarajte,
upoznavajte se smelije. Odlazi ceSce u drustvo. Ne treba ici na ekskluzivna mesta, dosta je da jedno-
stavno odes na kafuili na jedno pivo. Vazan je sadrzajno caskanje.
RIBE: Rad, rad i samo rad: dani i prolaze samo u poslu. Ovaj period medutim obecava puno mogu¢-
nosti, pa narocito obrati paznju da ni jedan posao ne ostane nezavr3eno, jer ce se inace nagomilati
neobavljeni poslovi u toku meseca. Ve¢ prvih dana u mesecu stvorice se izuzetne prilike za tebe, a
sve to moze povoljno uticati na tvoju karijeru. Kod kuce mora3 resiti neke manje probleme.

Marija Braun
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